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1 of 2 people found the following review helpful. MaloBy Fco Javier Lopez Martiacute;nEl problema de siempre: el 
autor quiere hacer su explicaciones de forma tan sencilla que termina por liar al lector con conceptos poco 
rigurosos.Hay otro libros mucho mejores y maacute;s claros. No vale la pena comprarlo.0 of 0 people found the 
following review helpful. Defensa del autorBy Francisco Loacute;pez Martiacute;nezComo autor del libro quiero 

http://f3db.com/pub/links.php?id=B00B4GM0FW


defender su contenido.El libro trata de explicar de forma sencilla queacute; es lo que conforma el valor de una 
empresa. No es un tema faacute;cil, pero al menos lo intenta.Lo que me han dicho la mayoriacute;a de lectores es que 
vale la pena leerlo, que al acabar se tiene la sensacioacute;n de que se puede hablar del valor de una empresa con 
mayor conocimiento de causa. Si no para ponerse a hacer valoraciones, al menos para saber en queacute; contexto se 
mueven.En cualquier caso, reto a cualquiera a demostrar que existe otro libro donde estos conceptos se expongan de 
manera maacute;s clara. Creo que no lo hay.En fin, animo a los clientes de a leerlo, y opinar por siacute; mismos.

iquest;Cuaacute;nto vale una empresa? Ya sea porque alguien quiere comprar nuestra empresa o porque necesitamos 
conocer el valor de otra, esta es una pregunta que, si no tiene una respuesta faacute;cil y clara, puede generar 
desconfianza tanto en el momento de comprar como en el de vender. Pensado como un manual praacute;ctico, este 
libro, dirigido a empresarios y a todo aquel que se quiere aproximar al valor de una empresa desde una perspectiva 
praacute;ctica, pretende dar una respuesta a esta cuestioacute;n. En eacute;l encontraraacute; el lector los conceptos 
baacute;sicos imprescindibles y una foacute;rmula sencilla para obtener una valoracioacute;n raacute;pida de una 
empresa, con algunos datos que son faacute;ciles de entender y de obtener por cualquiera.


